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Số:…...............                              ……., Ngày….tháng....năm 201……...
1. Thông tin đơn vị:
· Tên đơn vị: ……………………………………………………………………….
· Loại hình doanh nghiệp: …………………………………………………………
· Lĩnh vực kinh doanh: …………………………………………………………….
· Đại diện theo pháp luật: ………………………………………………………….
· Số điện thoại liên hệ: …………………………………………………………….
· Người liên hệ:…………………………………………………………………….
· Số điện thoại của người liên hệ:………………………………………………….
· Địa chỉ trụ sở chính: ……………………………………………………………..
· Điện thoại: …………………………	Fax: ……………………………………
· Email:	………………………………..Website: ………………………………
· Mô tả cách thức gọi đi của số điện thoại dùng để chia sẻ với EDC:
□  Qua đường điện thoại, 
Số điện thoại kết nối EDC………………..
□Tổng đài, mã số (chính là số đầu tiên mặc định khi gọi ngoài nội bộ):……                                                                  □  Trực tiếp
□  Qua đường Internet
□  Qua GPRS	
□ Khác: ……….
Tài khoản mở tại SHB dùng để thanh toán: ……………………………………
2. Địa điểm lắp đặt EDC:
	STT
	Địa chỉ lắp đặt
	Tên đơn vị
	Người liên hệ
	Điện thoại
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· Khu vực đăng ký sử dụng thanh toán POS (đối với máy POS không dây):……
3. Thông tin kinh doanh:
· Sản phẩm, dịch vụ:
· Sản phẩm, dịch vụ đặc trưng nhất: ……………………………………
· Giá trị bình quân/sản phẩm: …………………………………………
· Mặt bằng kinh doanh 
· Diện tích: ………m2 	Số tầng: ………	
□	Mặt tiền	□ Trong TTTM	□ Trong ngõ 	□ Khác: ……….
· Tình trạng sở hữu:□ Đi thuê		□ Sở hữu
· Thời gian hoạt động kinh doanh:□ Dưới 1 năm 		□ Từ 1 – 3 năm 		□ Trên 3 năm:
· Số lượng khách hàng giao dịch trong ngày:□ Dưới 20		     □ Từ 20 – 50		   □ Trên 50
· Giá trị trung bình mỗi lần khách hàng thanh toán:
□ Dưới 1 triệu đồng	□ Từ 1 - 5 triệu đồng	□ 5 triệu đồng trở lên
· Đối tượng khách hàng chính:
□ Người có thu nhập cao		□ Người có trình độ học vấn
□ Người có địa vị			        □ Khách nước ngoài
□ Khác: ……………………………………………………………………
4. Tình trạngEDC
□ Đã có EDC 
Của Ngân hàng:…………………………………………
□ Chưa có EDC
	Cán bộ tiếp nhận
(Ký, ghi rõ họ tên, chức danh)
	Người đăng ký
(Ký, ghi rõ họ tên, chức danh)



PHẦN DÀNH CHO NGÂN HÀNG
CÁN BỘ THẨM ĐỊNH
1. Ý kiến đánh giá: ………………………………………………………………
2. Mức độ rủi ro: ………………………………………………………………
3. Dự kiến doanh thu: ……………………………………………………………

CÁN BỘ KIỂM SOÁT
□ Khách hàng đủ điều kiện
□ Khách hàng không đủ điều kiện: (lý do) ………………………………………
□ Khác: …………………………………………………………………………

PHÊ DUYỆT
□ Phê duyệt
□ Không phê duyệt
□ Ý kiến khác: ……………………………………………………………………

	
Kiểm soát
(Ký, ghi rõ họ tên, chức danh)
	   Ngày …… tháng …… năm ……
Phê duyệt
(Ký, ghi rõ họ tên, chức danh)



	
Tài liệu này chứa các thông tin NỘI BỘ của SHB, cấm sao chép, in ấn dưới mọi thức nếu không được sự cho phép của SHB.	Trang 1
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